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:Por que hablar de Contextos?

1 2 3
El Entorno cambia... No todas las decisiones Decidir bien depende de
son técnicas... entender la naturaleza

Digitalizacion, nuevas reglas, desafios
globales Algunas son politicas, otras urgentes del problema
No podemos resolver bien lo que no

entendemos bien
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RADIOGRAFIA REGIONAL
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Situacion general del mercado y el ok 3,46
canal del Corredor de Seguros

e Percepcioén general e Mercado de estructura e Alta participacion del
moderadamente concentrada Corredor, pero sin
favorable mediciones sistematicas
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Desafios para la regién

Alta preocupacion regional

Competencia con canales alternativos (3,79)
Avance tecnoldgico / digitalizacién (3,38)

Regulacién excesiva (3,29)

Preocupacion media

« Remuneracion insuficiente (2,83)

« Falta de capacitacion continua (2,79)

Baja preocupacion regional
« Relacién con compaiiias aseguradoras (2,33)

« Confianza del asegurado en el Corredor (2,25)
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POSICIONAMIENTO
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Percepcion del Canal Profesional Thk 358

(11 (1]

El Corredor es bien valorado por su cercania, formacion Se ha avanzado en posicionar al Corredor como un actor

continua y compromiso con el asegurado. La percepcion clave en la prevencion y proteccion. Aun hay desafios,

es positiva y se ha sostenido con el tiempo. pero la percepcion es buena.

I )

El Corredor no es aun reconocido como parte esencial del Falta mayor difusion del rol del Corredor. La poblacion en
sistema. Muchas veces es visto como un vendedor, no general no distingue entre un asesor profesional y otros
como un asesor técnico. canales.
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Relacién Institucional con el Regulador **% 37

Asociaciones como FAPASA (Argentina), ADECOSE (Espaia), AASP (Paraguay) y APROSEPA (Panama) destacan una interaccion
fluida y propositiva con sus entes reguladores.

1 1
La relacion con el regulador es constante y Tenemos interlocucion directa, aunque no
técnica. Participamos en mesas de dialogo y siempre hay coincidencia de criterios. Se
procesos normativos. valora el espacio institucional.
9 9

ABOCOSER (Bolivia) y APROASE (Uruguay) calificaron la relacién como “poco colaborativa”
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PROFESIONALIZACION
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Nivel de Exigencia Formativa

CB+FC 8
Curso basico inicial 7
Formacion técnica... 3
Ninguna exigencia formal
Formacion continua...

Superior Obligatoria

"La formacion continua es nuestra politica mas poderosa para consolidar un canal asesor moderno y sostenible.”
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Temas prioritarios para la capacitacion

Gestion de riesgos 18
Innovacién tecnoldgica... 15
Normativa y regulacion 11
Etica y buenas practicas 9
Marketing y...
Gestion de...
Liderazgo gremial y...

ESG / sostenibilidad

1
6 12 18
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TENDENCIAS Y
OPORTUNIDADES
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Oportunidades de crecimiento del seguro en la region

Principales oportunidades de crecimiento

Salud y asistencia

Seguros de vida y ahorro

Riesgos tecnoldgicos |
ciberseguros

Microseguros finclusidn
financiera

Seguros parameétricos |
climaticos

Seguros de Pymes

0 5 10 15
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Inteligencia Artificial y
digitalizacidn

Muevos modelos de
negacioy distribucian

Transformacidn
regulatoria

Inclusién financiera y
Microseguros

Cambio climatico y
sostenibilidad

Posicionamiento
internacional del PAS

Tendencias Regionales

Tendencias regionales prioritarias

15

20
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REFLEXIONES FINALES
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Reflexiones finales

El relevamiento confirma No hay una unica receta La tecnologia ya no es una

una vision compartida Los contextos son diversos. tendencia: es el terreno

A pesar de las diferencias No se trata sélo de capacitar en

Si hay coordenadas comunes

nacionales, existe consenso tecnologia, sino de repensar

para cooperar, compartir

sobre los desafios estratégicos modelos de negocio, vinculos con

practicas y construir estrategias

del canal profesional en , aseguradoras y el rol mismo del
regionales.

Iberoamérica. corredor en ese ecosistema.

n Lo urgente convive con lo estructural

La estrategia regional debe saber responder al ritmo de lo urgente, sin perder de vista los cambios de fondo que requiere
el canal profesional.
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D ——— e e ———————

Nada grande se construye en soledad.

Nuestra fuerza esta en la union, en el
compromiso compartido y en la pasion por lo
que hacemos.

Eso es ACOAS. Eso es COPAPROSE.
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iMuchas Gracias!
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